
세일즈 연애학 특강: 
성공하는 세일즈는 마인드에서 시작된다
B2B 영업 현장의 전문가들을 위한 혁신윁인 세일즈 특강입니다. 연애와 세일즈의 

유사성을 통해 고객 관계 형성의 핵심을 배우고, 실질윁인 영업 성과 향상을 경험하

세요.



강사소개 

QR 코드를 찍어보세요!     →



강의 대상 및 기대효과

대상

B2B 영업사원 및 세일즈 전문가, 고객 관계 형성에 
관심 있는 모든 영업인

기대효과

세일즈 마인드셋 강화, 고객과의 관계 개선, 영업 
성과 향상

동기부여

세일즈 연애학의 필요성 인식, 후속 강의 수강 동

기 부여



강의 시간 및 구성

1 강의

1시간 동안 세일즈와 연애의 공통점, 마인드셋, 가계의 기술 등 

핵심 내용 전달

2 Q&A
10분간 참가자들의 질문에 답변하고 실질적인 조언 제공

3 토론

참가자들 간 경험 공유 및 네트워킹 시간



강의 주요 내용

1
관계의 본질
세일즈와 연애의 공통점 이해

2
세일즈 마인드셋
성공을 위한 긍정윁 사고방식

3
관계의 기술
공감과 신뢰 형성 전략



세일즈 연애학의 핵심 포인트

첫인상의 중요성
고객과의 첫 만남에서 긍정적인 이미지를 

만들어 신뢰의 기반을 다집니다.

고객 중심 사고
고객의 니즈를 깊이 이해하고 공감하여 

맞춤형 솔루션을 제공합니다.

지속적 관계 관리
단기적 성과보다 장기적인 파트너십 구축

에 초점을 맞춥니다.



강의 특전
세일즈 연애학 제공: 시가 50,000원 상당의 세일즈 연애학 e-book 무료 제공

B2B 세일즈 AI 챗봇 제공: 시가 500,000원 상당의 B2B 세일즈 AI 챗봇 무료 이용권 제공

영업 전략 수립 서비스: 시가 1,000,000원 상당의 온라인 영업 전략 수립 서비스 1회 무료 제공


